ДИЛЕРСКИЙ ДОГОВОР № _____ .

«____» _____________ 200___ г.                                                                                                г. Волгоград

_______________________________, именуемое в дальнейшем «Продавец», в лице  Директора ______________________________, действующего на основании Устава, с одной стороны и ______________________, именуемое в дальнейшем «Дилер», в лице директора ______________________, действующего на основании Устава, с другой стороны заключили настоящий договор о нижеследующем:

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА

1.1. Продавец обязуется по предварительному письменному заказу (Приложение № 1 к настоящему договору) Дилера передать ему в собственность изделия из ПВХ строительного назначения (далее Товар), указанные им в заявке, исходя из ассортимента Товаров, имеющегося в наличии у Продавца в сроки, предусмотренные в Договоре, а Дилер обязуется принять Товар и оплатить его на условиях настоящего Договора.

1.2. Дилер делает письменный заказ, содержащий ассортимент, количественные и качественные характеристики необходимого товара, а Продавец подтверждает его наличие или при его временном отсутствии готовность взять на себя обязательства предоставить данный товар в собственность Дилера в срок, не превышающий _____ (__________) дней с момента принятия заказа.

1.3. Заявка направляется на адрес Продавца в письменной форме, т.е.  может быть передана уполномоченному представителю Продавца,  отправлена заказным почтовым отправлением либо средствами факсимильной связи.

1.4. Наименование поставляемого Товара, его количество, ассортимент и стоимость указываются в заявке на приобретение товара и в Спецификации (Приложение № 2 к настоящему договору), являющейся неотъемлемой частью настоящего Договора. Перечень Товаров, поставляемых Дилеру по настоящему Договору, может быть изменен или дополнен по соглашению сторон в течение 24-х часов с момента подачи Дилером заказа.

1.5. С момента запуска Продавцом заказа Дилера в работу внесение изменений или дополнений в заказ  Дилера не допускается.

1.6. Товар передается Дилеру для его последующей реализации на территории __________________________. 

2. ЮРИДИЧЕСКИЙ СТАТУС ДИЛЕРА

2.1. Дилер приобретает в собственность Товары, указанные в настоящем Договоре у Продавца и продает их третьим лицам от своего имени и за свой счет, также при наличии соответствующей лицензии осуществляет проектирование установки и установку конструкций Товара. Дилер не может действовать от имени Продавца или какого-либо из его дочерних предприятий.
2.2. Во время действия данного Договора Дилер имеет право именовать себя «Дилер товаров ПГ «Мастер-Люкс».

3. ОРГАНИЗАЦИЯ ТОРГОВЛИ

3.1. Дилер обеспечивает высокий уровень профессиональной подготовки своих торговых представителей, которым будет поручено осуществлять реализацию Товаров и последующую их установку.
3.2. Доставка и хранение Товара осуществляется Дилером на свои склады, которые должны содержаться Дилером в надлежащем техническом состоянии с поддержанием условий, необходимых для хранения Товаров.
3.3. Дилер своими силами и за свой счет обязан проводить презентации всего перечня Товаров, включая выделение для этой цели демонстрационного зала.
3.4. Дилер обязан выполнять рекомендации и требования, полученные от Продавца или его представителей, касающиеся организации склада или складских помещений, поддержания необходимого запаса Товаров, поддержания высокого уровня подготовки персонала.

4. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ ПРОДАВЦА

4.1. Продавец обязан обеспечить Дилеру рекламную поддержку в части обеспечения стендами с образцами Товара, являющимися собственностью Продавца. Дилер обязан обеспечить сохранность и полное соответствие стендов с образцами Товара первоначальному внешнему виду, т.е. состоянию на момент их передачи Продавцом. В случае какого-либо несоответствия стендов первоначальному внешнему виду Дилер оплачивает Продавцу их полную рыночную стоимость.

4.2. Продавец обязан также обеспечивать Дилера необходимыми рекламными ознакомительными печатными материалами, связанными с Товаром Продавца. 

4.3. Продавец обязан своевременно информировать Дилера о появлении у Продавца новых Товаров и их стоимости.
4.4. Продавец вправе начиная с третьего месяца взаимовыгодного сотрудничества с Дилером открывать Дилеру кредитную линию, объем которой определяется  Продавцом на основании финансово-экономического анализа среднемесячных итогов выполнения, подтвержденных реестром накладных на готовый Товар, переданный продавцом за период  последних месяцев работы после подписания Договора. Коммерческий кредит предоставляется в виде отсрочки или рассрочки оплаты Товаров. Условия и сроки коммерческого кредита согласуются сторонами дополнительно и оформляются в форме дополнительного соглашения к настоящему Договору.
4.5. Для Дилеров, объем выполнения которых на основании финансово-экономического анализа среднемесячных итогов выполнения, подтвержденных реестром накладных на готовый Товар, переданный Продавцом за период последних шести месяцев работы превысил 1000 000 (один миллион) рублей условия и сроки коммерческого кредита согласуются в дополнительном соглашении.
4.6. Продавец вправе без предварительного согласования с Дилером уступить третьему лицу право требования по настоящему договору в том объеме и на тех условиях, которые существовали к моменту перехода права. В частности, к новому кредитору переходят права, обеспечивающие исполнение обязательства, а также другие связанные с требованием права, в том числе право на неуплаченные проценты. 
5. ЦЕНА

5.1. Цена на весь ассортимент Товара, поставляемого по настоящему Договору, устанавливается в прайс-листах с учетом скидки на базовые цены Поставщика и может пересматриваться ежемесячно. Скидка на базовую цену Поставщика определяется в соответствии с кредитной линией (п.п. 4.5. п. 4 настоящего договора), согласованной сторонами путем подписания дополнительного соглашения к настоящему договору. Цена на весь ассортимент каждой конкретной партии Товара указывается в соответствующих Спецификациях, являющихся неотъемлемыми Приложениями к данному Договору. 
5.2. Настоящий договор заключается на условиях предоплаты, размер которой составляет 60 % от стоимости заказанного товара.
5.3. Оставшаяся сумма  вносится в течение ____ -х  рабочих дней с момента подписания товарных накладных и актов приема-передачи Товаров.
6. УСЛОВИЯ ДОСТАВКИ И ПРИЕМКИ ТОВАРА

6.1. Отгрузка Товаров по настоящему Договору осуществляется партиями на основании Заявок Дилера, исходя из ассортимента Товаров, имеющегося в наличии у Продавца.
6.2. Доставка товара на склад Дилера может производиться по дополнительному согласованию сторон, как самостоятельно Дилером путем самовывоза со склада Продавца, так и  может доставляться средствами и силами Продавца за дополнительную плату.
6.3. Товар считается переданным Продавцом и принятым Дилером в момент фактической его передачи, о чем свидетельствует подписание товарной накладной доверенным лицом Дилера, соответственно Продавец считается исполнившим свою обязанность по передаче Товара в соответствии с поступившей заявкой.
6.4. При обнаружении в процессе приемки несоответствия качества или недостачи продукции в соответствии с Инструкциями № П-6, П-7, составляются соответствующие акты, подписанные уполномоченными на то представителями сторон.
6.5. Дилер самостоятельно несет ответственность перед конечным потребителем в случае приемки Дилером товара, качественные характеристики не соответствуют действующим нормативам ГОСТа и требованиям ТУ.

6.6. Товар, ненадлежащего качества подлежит возврату Продавцу, который обязан принять его в пятидневный срок со дня получения официального уведомления. По договоренности сторон некачественный Товар может быть заменен на качественный Товар того же или другого ассортимента.

6.7. Право собственности, риск случайной гибели или порчи Товара переходит от Продавца к Дилеру в момент передачи товара Дилеру, о чем свидетельствует подписание товарных накладных доверенными лицами Дилера.

7. КАЧЕСТВО ТОВАРА И ГАРАНТИЙНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

7.1. Поставляемый Товар по качеству должен соответствовать требованиям, предъявляемым к подобному виду Товара, что подтверждается сертификатами, выданными уполномоченными органами и образцам, продемонстрированным Дилеру.
7.2. Гарантийный срок на Товар  составляет _____ (_________) лет с момента перехода права собственности на Товар Дилеру. 
7.3. Гарантийный ремонт или замену Товара осуществляет Продавец в соответствии с его гарантийными обязательствами при условии правильной установки и последующей эксплуатации Товара.

7.4. Поставщик гарантирует Дилеру в течение гарантийного срока безвозмездное устранение скрытых недостатков Товара, не оговоренных Продавцом и проявившихся  в процессе использования товара.
Гарантийные обязательства не распространяются на детали Товара, подвергающиеся износу, зависящему от интенсивности и условий эксплуатации, а также на детали и материалы с регламентированным сроком службы, оговоренным в технической документации, прилагающейся к товару.

7.5. Гарантийные обязательства утрачивают силу до истечения гарантийного периода в случаях:

· несоблюдения правил транспортировки приобретенного Товара;

· установки Товара, произведенной с нарушением технологических процессов.

· использования некачественных расходных материалов в процессе установки Товара 

· самовольной разборки или ремонта узлов Товара;

· внесения в конструкцию Товара изменений, проведенных по инициативе конечного потребителя с целью улучшения потребительских свойств Товара;

· повреждения Товара в результате нарушения условий эксплуатации Товара;

· нарушения обязательств по настоящему договору;

7.6.  Условия гарантии не распространяются на последствия от воздействий на Товар внешних факторов, таких как удары камней, промышленные выбросы, смолистые осадки деревьев, град, шторм, молния, температура окружающего воздуха более минус 20 градусов Цельсия или других природные и экологические явления. Устранение недостатков, которые возникли по перечисленным причинам, производятся за оплату согласно тарифам;

7.7. Гарантия на комплектующие элементы не предоставляется.

8. МАРКЕТИНГ

8.1. Дилер самостоятельно осуществляет деятельность в области рекламы Товаров, продвижения Товаров на рынок, связей с общественностью, исследования рынка и обучению торгового персонала.

8.2. Дилер и представители Продавца встречаются по мере необходимости, но не менее двух раз в год для обсуждения вопросов рекламы, продвижения Товаров на рынок, связей с общественностью и других вопросов, связанных с маркетингом.

8.3. Продавец регулярно направляет Дилеру подробные сведения о своей политике в области маркетинга и информирует Дилера о своих программах по продвижению Товаров на рынок, концепциях и мероприятиях по рекламе.

9. ОТЧЕТЫ

9.1. Дилер обязан предоставить полную подлинную информацию о себе, о представителях, действующих на основании доверенностей,  имеющих право подписи сопроводительных и финансовых документов, о  филиалах, их месте расположения.

9.2. Дилер незамедлительно информирует Продавца о предполагаемом изменении своей организационно-правовой формы, реорганизации, смене руководства, об открытии новых филиалов и представительств, изменениях в составе участников организации Дилера, а также принятых изменениях к учредительным документам, смене местонахождения, изменении банковских реквизитов и других вопросах, которые могли бы повлиять на взаимоотношения между сторонами.

10. ОБЩИЕ УСЛОВИЯ

10.1. Общие условия продажи Товаров Продавца, прилагаемые к настоящему Договору, являются неотъемлемой частью Договора, и будут применяться, включая возможные изменения или дополнения к ним, в будущем.

11. КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ

11.1. Дилер соблюдает конфиденциальность любой информации и документации, полученной от Продавца, за исключением случаев, когда использование таковых необходимо для выполнения обязательств Дилера по настоящему Договору.

12. СРОК ДЕЙСТВИЯ И УСЛОВИЯ РАСТОРЖЕНИЯ ДОГОВОРА

12.1.  Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания и действует до «____» ___________ 200__ г.;

12.2. С момента подписания настоящего Договора все ранее достигнутые соглашения между сторонами, относящиеся к предмету настоящего Договора, утрачивают силу;

12.3. Настоящий Договор пролонгируется на тот же срок и на тех же условиях, если не будет прекращен письменным уведомлением любой из сторон, направленным другой стороне не менее чем за 15 (пятнадцать) дней до даты окончания его действия;
12.4. Продавец может расторгнуть настоящий Договор с уведомлением Дилера за 15 (пятнадцать) дней в случае:

- если Дилер на основании трех последних финансово-экономических анализов среднемесячных итогов выполнения на основании заказов, подтвержденного реестром накладных на готовый Товар, переданный продавцом Товаров будет иметь низкие показатели;

- если Дилер будет иметь задолженность по платежам за приобретенные Товары более срока, который предусмотрен условиями действующей кредитной линии, 

- если Дилер иным способом нарушает условия настоящего Договора;

12.5. Настоящий Договор может быть расторгнут сторонами в случаях, предусмотренных действующим законодательством РФ;

12.6. В случае неисполнения или ненадлежащего исполнения сторонами своих обязательств по настоящему Договору, виновная сторона возмещает другой стороне все причиненные этим убытки.

13. ФОРС-МАЖОР

13.1. Стороны освобождаются от ответственности за частичное или полное неисполнение обязательств по настоящему Договору, если это неисполнение явилось следствием обстоятельств непреодолимой силы, возникших после заключения настоящего договора в результате обстоятельств чрезвычайного характера, которые стороны не могли предвидеть или предотвратить.

13.2. При наступлении обстоятельств, указанных в пункте 13.1 настоящего Договора, каждая сторона должна без промедления известить о них в письменном виде другую сторону. Извещение должно содержать данные о характере обстоятельств, а также официальные документы, удостоверяющие наличие этих обстоятельств и, по возможности, дающие оценку их влияния на возможность исполнения стороной своих обязательств по данному Договору.

13.3. Если сторона не направит или несвоевременно направит извещение, предусмотренное в п. 13.2., то она обязана возместить второй стороне понесенные ею убытки.

13.4. В случаях наступления обстоятельств, предусмотренных в п. 13.1, срок выполнения стороной обязательств по настоящему Договору отодвигается соразмерно времени, в течение которого действуют эти обстоятельства и их последствия.

13.5. Если наступившие обстоятельства, перечисленные в п. 13.1, и их последствия продолжают действовать более двух месяцев, стороны проводят дополнительные переговоры для выявления приемлемых альтернативных способов исполнения настоящего Договора.

14. ПОРЯДОК РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ

14.1. В случае споров и разногласий стороны стремятся разрешить их путем переговоров. В случае невозможности разрешения споров путем переговоров, стороны передают их на рассмотрение в Волгоградский областной арбитражный суд.
14.2. Во всем остальном, не предусмотренном настоящим договором, стороны руководствуются действующим законодательством РФ.

15. ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ

15.1. Ни одна из сторон не вправе передавать свои права по настоящему Договору без получения письменного согласия другой Стороны.
15.2. Дилер не вправе назначать субдилеров на Товары в пределах Территории, также как и Продавец не вправе передать исполнение своих обязательств по настоящему Договору в целом или его части третьим лицам.
15.3. Всякие изменения или дополнения к настоящему Договору будут действительны, только если они совершены в письменной форме.
15.4. Настоящий Договор составлен на трех листах, в двух экземплярах, имеющих равную юридическую силу, по одному для каждой из сторон.

16. АДРЕСА, БАНКОВСКИЕ РЕКВИЗИТЫ И ПОДПИСИ СТОРОН
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